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o Hacer CLICK en donde dice Realizar Test,



e Luego se deberan

|~ VENTASPLUS rellenar todos los
ki P e | it | campog solicitados.

Nombre Apellidos Sl . ' = w!]‘_jg_j "_)e)‘g
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# Realizar Test

dice Licencia de Uso
y Uso Responsable
de la pruebas,

e Hecho etto, pasamos a Realizar el Test,



o Cuando accedemoy al test, un recuadro en color celeste nos
advierte sobre elegir la opcion mas apegada a la realidad.
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n A veces ala hora de cerrar una venta, siento que...

yo presiono mucho
el tiempo se me acaba.
yono capto |as sefiales del cliente para cerrarla.

yome preocupo mucho por el rechazo.

B Yo vendo mejor cuando...

hago lo que mi jefe quiere.

utilizo procedimientos confiables y confirmados.
trabajo con alguien més.
trabajo solo.

Bl Lussgo de realizada una venta..

ami en realidad no me gusta dar sevicio a la cuenta
yo tiendo a dar mas servicio de la cuenta
yo soy sobreprotector hacia esa cuenta,

yo puedo tratar demasiade en complacer al cliente.

o Lay preguntas estan pensadas para dar una respuesta personal y subjetiva.

e Hay que ir eligiendo comprometidamente las opciones, leyendo atentamente.



o Cuando llegamos al final de la
pagina, damos CLICK en $iguiente.

—— e $on 83 preguntas en total.

o En el caso de que hayamos
pasado por alto alguna X Cuando utilizo comunicacion escrita, yo tiendo
parte, la pagina nos dara
aviso de completaria para

continuar. e ’
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¢ Cuando hayamos completado el test aparecera el siguiente
nggj@ en un recuadro de color verde.
o $e pueden ver log resultados buscando por nombre o email.

Por Eiﬂ@mp)ﬂ@:;
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— PR

DETALLE

o Hay dos tipos de acciones a realizar con los resultados. $e pueden
descargar en formato PDF o bien se puede ver el detalle en la
misma pagina.

o En las siguientes imagenes podemos ver los resultados de un test
Ventas Plus y los campos de evaluacion que abarca. Estos se
organizan porcentualmente segiin las respuestas dadas por los
participantes:



Leg resultacles se dagitican en las sigicntes categericss

Estilo de Ventass

eRapido
cHablador
oPersistente
oPreciso

o Debajo de cada categoria hay una leyenda con una explicacion
extendida de log resultados expresados en porcentajes,.



Estilo de Comunicacions

e Audaz

o Expregivo
o Compagivo
o Técnico

Estilo de Negociacions

Ingsistente

L

o Amistoso

@

o Firme

@

o $eguro

@




Estilo de Manejo del Tiempos

o Veloz

o Trabajo en Equipo
o $ociable

e $olitario

Estilo de Presentacions

Audaz

° [
Expresivo corei
[I—

.

.

¢ Compativo

.

o Técnico

.




€ Regresar

. Como conclusion se brinda una Clasificacion General de la persona
que realizo el test. Resaltando sus fortalezas y los aspectos a
mejorar.



